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【日程】 ① 令和７年 12月13日（土） 13：30 ～17：00  　② 令和８年 1月22日（木） 13：30 ～17：00
【会場】 CBRSフォーラムANNEX　〒101-0047 東京都千代田区内神田３-４-１１-２F （JR神田駅徒歩２分）  
【参加料】 各日１名につき 3５,000円 （消費税・テキスト代含む）　　　【定員】 10名  ※満員になり次第、締め切らせて頂きます
【お申込み・ お問い合わせ先】　株式会社 Dream Cube （担当：桜井）
東京都港区南青山1-26-16-5F　TEL : 03-5771-8123 　Email : info@dreamcube.jp

お役職

◆セミナーの主なプログラム
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下記の申込書にFAX、または内容をEメールでお知らせ下さい開催要項

ご希望の日程に〇をして下さい
① 12/13　② 1/22

FAXお申込み先   FAX 03-5771-8124 　　株式会社 Dream Cube 宛
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「海外売上、２年で５倍に拡大」
山本先生の指
導で海外販路
を開拓 。輸出
開始2年で海
外売上が5倍
に拡大。初挑

戦でしたが、伴走型の徹底した支援で
国際ビジネスが発展。（日本・S社 社長)

「攻めの海外展開が実現！」
欧州の大手機
械メーカーと
の契約締結に
成功。さらに、
国内取引先と
の連携も強化

でき、事業全体のスケールが拡大。
まさに“攻めの海外展開”を実現できま
した。（日本・Ｍ社 社長)

「ブランド価値を世界へ発信、
グローバルな成功を実現」

山本氏との協
業でブランドの
新たな価値を
世界に伝えら
れました。
単なる取引で

はなく、文化と信頼に基づいた長期的パ
ートナーシップを築き事業が成功してい
ることを誇りに思います。

（ニュージーランド・Ｆ社 会長)

経営者から、推薦の声！

このセミナーをお勧めします

● 「海外販路」 × 「国際物流」二本柱モデル  ●  ロングセラーを生む方程式
● 為替リスク ・ 物流コストを強みに変える法   ● 顧客離脱を半減させるリピート戦略
● 更なる成長へ導く〝ファーストクラスの法則〟   ●10年先も勝ち続ける設計図

� 拡大スパイラルを仕組化せよ！ 世界で勝ち続ける収益モデル戦略

● 世界の市場規模は、日本の約50倍！ 今すぐ金魚鉢から大海へ飛び出せ！！ 
● 従業員1名の会社が掴んだ予想外の契約  ●国内と海外、真逆の勝ちパターン
●意思決定に〝世界の物差し〟を加えると利益率が3倍に？ 
●今日からできる「海外発想」へのセルフチェンジ

１ 海外には無限のチャンスが！ グローバル思考と実践成長の戦略

●成約率５倍 ！ 海外バイヤーを動かすパッケージの魔法
●語学力より現場力！ 中小企業が海外で成果を上げる秘訣
●世界水準の商談を制する3分プレゼン  ●  海外で誤解される意外な〝日本式〟
● 文化の違いを武器に変える日本流スタイルの極意
●小さな会社だからこそ発揮できる「世界基準の強み」

� 世界仕様に進化せよ！ 世界基準で成果を出す実力強化戦略

●参入障壁は武器になる  ● 独占販売権を勝ち取った会社の国際契約の裏側
● 展示会・プレゼンで競合を寄せ付けないシナリオ設計の秘密
● 特許や商標の取り方ひとつで、未来の売上は10倍になる
● トラブルを逆手に顧客を惹きつける作戦  ●  パートナー戦略で専用ルート確保

３ 参入障壁を味方にせよ！ 国際ルールを武器に変える戦略

● 成長ステージ別、海外進出のらせん型ロードマップ
● 海外投資家を惹きつける3つの瞬間   ●  現地法人か？ 提携か？ 
● ブランド統合・再構築で世界観を整える  ● 一夜で国際的知名度を獲得した実例
● 眠っていた資産を海外で開花させる「ザ・冷凍庫戦略」

� 事業を一気に拡大！ 次の舞台へ引き上げる海外展開戦略

メールからもお申込み可能
→ info@dreamcube.jp

ご希望の日程に〇をして下さい
① 12/13　② 1/22


